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E-Commerce - Der neue Vertriebsweg fiir Produkte rund um den Garten

Die Unternehmensberatung Titze GmbH hat soeben ihre brandaktuelle Marktstudie
zum Thema ,,E-Commerce - Der neue Vertriebsweg fiir Produkte rund um den
Garten™ verdffentlicht. Die Studien der Unternehmensberatung Titze GmbH beziehen
sich auf den deutschen Markt, man kann aber die Trends doch auch fiir Osterreich
ableiten.

Wahrend der stationére Einzelhandel konzeptlos im Dauertiefpreiskampf den Erfolg sucht,
entwickelt sich der Online-Handel seit Jahren mit einem rasanten Umsatzwachstum. Heute ist
E-Commerce der am schnellsten wachsende Vertriebsweg des gesamten Einzelhandels. 31,4
Mio. deutsche Endverbraucher haben 2008 Erfahrungen mit dem Vertriebsweg E-Commerce
gemacht.

Die meisten sehr positiv, wie die rasanten Wachstumszahlen belegen. Produkte rund um den
Wachstumsmarkt Garten gehoéren inzwischen zum festen Bestandteil der online verkauften
Sortimente. Der Gartenmarkt profitiert seit Jahren von der wachsenden Bedeutung des
Freizeitaspektes in der Gesellschaft. Dabei verbringen die Deutschen immer mehr Zeit im
eigenen Garten. Die Folge ist, dass ein groBer Wert auf die Gartengestaltung gelegt wird.

Sind Sie E-Commerce fit?

Nutzen Sie als Marktteilnehmer die Wachstumspotenziale, die der besonders flexible
Vertriebsweg E-Commerce speziell fiir Garten- und Outdoorprodukte bietet? Titze analysiert in
der aktuellen Markstudie die Marktstrukturen, dokumentiert Chancen und Risiken, gibt Tipps
fir den perfekten Online-Shop und dokumentiert die Ergebnisse der Befragung von mehr als
500 Endverbrauchern mit dem Vertriebsweg E-Commerce.

Auch werden die wichtigsten bestehenden Online-Shops benannt. Die Studie umfasst gut 300
Seiten mit 110 farbigen Tabellen und Grafiken und ist zum Preis von Euro 2.000,-- zuzuglich
der gesetzlichen Mehrwertsteuer zu beziehen. Im Preis enthalten ist ein zweistlindiges
Beratungsgespréach in Neuss.

Ausfuhrliche Informationen unter: http://www.titze-
online.de/cms/popup/Marktstudie_E_Commerce_Garten.php5

Weitere aktuelle Titze Studien:
Marktstudie Badewannen-Dusch-und Wellnesssysteme
Marktstudie Badmobel und Spiegelschrianke

Marktstudie Sanitéarkeramik und Sanitdrarmaturen
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